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0 Om Formpipe Information om $FPIP

En palitlig digital partner

Oavsett bransch eller sektor, okar behovet av fritt flodande och Borsvarde 1518 MSEK
AV integrerad information med tiden. Forflyttningen fran Lista Small Cap
— pappersbaserade dokument till elektroniska versioner blir allt mer
OM $FPIP dominerande, dels pa grund de kostnadsbesparingar det for med Sektor Informationsteknik
sig, men ocksa for den okade sakerheten det innebar. Nettoskuld/EBITDA -0,02 (nettokassa)

Formpipe utvecklar mjukvara som hjalper organisationer
effektivisera sina processer, minska sina kostnader och tillgodose
sina kunders behov pa ett battre satt. Med ett ben inom den
offentliga sektorn och ett nom den privata har Formpipe etablerat Mjukvarubolaget Formpipe har i dagsldget over /0%
HISTORIK en stark marknadsposition som en palitlig digital partner. repetitiva intdkter, vilka har 6kat med i genomsnitt
13% per dr under den senaste femdrsperioden.
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Public

| takt med samhallets tekniska utveckling forvantar sig allt fler att
arenden med myndigheter och den offentliga sektorn ska kunna
hanteras digitalt. Arendehantering ar en stor administrativ uppgift
for den offentliga sektorn, vilket skapar potential for tjanster som
minskar den administrativa bordan. Formpipe har en ledande
position inom dokument- och arendehantering samt
automatiserade processer for den offentliga sektorn och stravar
efter att vara den foredragna helhetsleverantdren av digital
forvaltning inom EU.

Marknader

Inom offentlig sektor ar forsaljningen fordelad pa den svenska och
danska marknaden, och utgor totalt 62% av Formpipes forsaljining
och 80% av koncernens EBITDA. Kundbasen inkluderar
kommuner, statligt och kommunalt dgda bolag och myndigheter.
Exempelvis anvander den danska motsvarigheten till Bolagsverket
och Jordbruksverket Formpipes mjukvara for allt fran diareforing
och bidragshantering till digitala underskrifter och
arkiveringslosningar. Med over 40% av de danska kommunerna
och dver 80 svenska kommuner som kunder har Formpipe en
ledande position inom den offentliga sektorn.

Tidigare var Sverige och Danmark separata affarsomraden, men de
har nu slagits samman och utgdr segmentet "Public”.

Férsdljning per segment EBITDA per segment
Private
Public 20%
Sverige
Private 30%
38% Public
Sverige
46%
Public
Danmark
Public 34%
Danmark

32%

Strategi

Med utgangspunkt i sin starka marknadsposition stravar
Formpipe efter att 6ka sitt engagemang hos befintliga kunder
genom att erbjuda fler applikationer och tjanster, vilket innebar
att Formpipes affar vaxer organiskt framst genom
merforsaljning. Nya tjanster och tillagg utvecklas i samarbete
med kunderna for att mota behovet av effektivitet, innovation
och datadriven verksamhet.

Forvarvsstrategin inom offentlig sektor syftar till att etablera
lokala verksamheter i allt fler Iander i Europa. Dessa
verksamheter kan sedan anvanda sina kundkontrakt for Content
Services Platform som en utgangspunkt for affaren, dar
Formpipe kan erbjuda sin portfolj av tillval till en bredare
kundbas.



EBITDA per segment

Private
20%

Férsdljning per segment

Private

ﬁ

Formpipes erbjudande som riktar sig mot den privata sektorn

kretsar kring produkten Lasernet, vars intdkter har 6kat med i Sli,ue?:ge
genomsnitt 20% arligen mellan 2018 och 2022. Private 30%
FRAMSIDA e Spvlﬁiljgce
— Lasernet effektiviserar kundernas processer och forbattrar 46%
OM S$EPIP deras kundtillfredsstéllelse som en kompletterande produkt till
befintliga ERP-system (exempelvis Microsoft Dynamics Public
365). Med Lasernet kan kunder generera affarsdokument Sl Da;4fg/jrk
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sasom fakturor, rapporter och orderbekraftelser automatiskt pa
kundens foredragna sprak och distribueras i dnskat format.
Den stora skillnaden mot ERP-systemens egna funktionaliteter
for detta ar anvandarvanligheten och effektiviteten. Lasernets
formaga att skala gor att kunderna kan vara allt fran sma start-
ups till stora och komplexa organisationer.

Forsaljningen sker oftast vid implementering eller uppgradering
till Microsoft Dynamics 365 inom branscher sasom tillverkande
industri och detaljhandel, samt Temenos Transact och Infinity
inom bank och finans. Centralt for att Formpipe skall nd ut med
sitt erbjudande, ar deras partnernatverk som star for
forsaljning, leverans och support av produkterna.

Danmark
32%

Strategi

Formpipe ser en signifikant expansionspotential for Lasernet,
drivet av samarbetet med Microsoft och Temenos. Ett
huvudfokus ar att dka tillvaxten for Lasernet i USA och Europa
genom investeringar i forsaljning och teknik for att stodja
partners och mota efterfragan.

Formpipe har ocksa en tydlig férvarvsstrategi inom privat
sektor, dar de soker affarsapplikationer som har hog grad av
synergi med de anvandarfall som Lasernet tillgodoser for
kunder inom ERP- och banksystem. Allra mest intressant ar
det om forvarvsobjektet har ett kompletterande natverk av
partners som ytterligare kan bredda rackvidden av Formpipes
produkter.



@l Finansiella mal Lonsamhetsmal

Som Iénsamhetsmal har Formpipe att rorelsemarginalen
gradvis skall starkas och dverstiga 20% under 2025.

Nyckeltal Malséttning

Omsittningstillvixt  10% arligen mellan 2021 och 2025 E';"OSEK —EBIT EBIT margin Mal -

% Lonsamhet (EBIT) 20% vid utgangen av 2025 - ' 17%
OM $FPIP Repetitiva intakter 70% av intikterna 2025 40 ad 3 12%
Utdelning 50% av arets resultat over tid 20 T T T T e

2%

0 w -3%

Omsittningstillvaxt S R S A

Formpipe har som mal att den genomsnittliga
omsattningstillvaxten skall uppga till minst 10% mellan

Repetitiva intakter
Malet vad galler repetitiva intékter ar att 70% av de totala

HISTORIK 2021 och 2025.
intakterna 2025 skall utgoras av repetitiva intakter.
ESTIMAT MSEK mmmm Net sales Tillvaxt Mal o )
MSEK Repetitiva intakter Andel av intakter Mal
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Finansiell historik

Sedan 2015 har Formpipes omsattning okat med i
genomsnitt 4.2% per ar, medan rorelseresultatet har

Okat med i genomsnitt 7.4% per ar (per aktie).

Rorelsemarginalen har uppgatt till i genomsnitt
9.8%, dar vasentligt hogre nivaer uppnaddes mellan
2018 och 2021. Darefter initierade bolaget en plan
for att accelerera tillvaxttakten, vilket innebar att
rekrytera flera medarbetare och utdka stodet till
sina partners, vilket padverkade marginalerna
negativt.

Bolaget beddmde efter 2022 att den lagsta
marginalpunkten var passerad och att marginalerna
successivt skulle komma att forbattras.
Investeringarna i utdkade resurser aterspeglas i en
okad tillvaxttakt for aterkommande intakter, och
fran 2022 till 2023 forbattrades rorelsemarginalen
fran 3.2% till 9.3%.

Omsattning (CAGR 2015-2023)

EBIT (CAGR 2015-2025)

Genomsnittlig EBIT-marginal
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600

500

%10/0)

K10[0)

200

100

mmm Revenue LTM

EBIT LTM —e=EBIT Margin LTM
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Repetitiva intakter

Ett viktigt fokusomrade for Formpipe ar
omstallningen fran licensforsaljning och
leveranstjanster till en affarsmodell med allt mer
repetitiva intakter. Detta gors genom att i storsta
mojliga utstrackning salja produkter som Software
as a Service (SaaS), dar underhall och support ocksa
ingar i avtalen. Detta skapar en stabil och
adterkommande intaktsstrom som kan utgora
grunden for fortsatta tillvaxtsatsningar.

Sedan 2015 har de repetitiva intdkterna dkat med i

genomsnitt 11% per ar, och under den senaste
femarsperioden har de dkat med i genomsnitt 13%
per ar. Vid utgangen av 2023 uppgick de repetitiva
intakterna till 383 MSEK, vilket utgor ungefar 95%
av de fasta operativa kostnaderna
(personalkostnader & 6vriga kostnader).

CAGR 2015-2023

CAGR 2018-2023

Andel av fasta op. kostnader
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CAGR: +13%
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MSEK
2022 2023 2024E 2025E 2026E
800 20%
Nettooms. 485
FRAMSIDA 18%
ol | TilVAXt % 2,5%  8,3%  8,3% 700
OM $FPIP 15,7 16%
600
PUBLIC Marginal %  3,2%  9,.3% 11,8% 155% 18,7% 14%
PRIVATE EV/EBIT* 93,2 32,7 500
12%
MAL
400 10%
HISTORIK Under 2023 6kade forbattrades EBIT-marginalen Sai
till 9,3%, fran 2022 ars 3,2%. De kommande aren 300 8%
ESTIMAT forvantar sig investerare en accelererande tillvaxt,
i kombination med att [6nsamheten kommer 6%
MER INFO forbattras och successivt narma sig det finansiella 200
malet p& 20%. 4%
100
2%
20
0 0%
*Pinpointkonsensus fér EBIT 2024, 2025 & 2026. Enterprise value 1 Q’é’o
:-) PINPOINT 518 MSEK (per 2024.03.18) med réntebdrande nettoskuld inklusive Vv

leasing.
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RAPPORTDATUM Q1'24: 25 APRIL
ANTAL HELARSESTIMAT PA PINPOINT: 10

Vill du lara dig mer om Formpipe?
Klicka dig vidare via lankarna nedan:

IR-sida

Ta del av kvartalsestimat

Ta del av helarsestimat

Kontakt: hello@pinpointestimates.com
Kallor: Bolagets ars- och kvartalsredovisningar,
Pinpoint Estimates

Key Takeaways
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Stark tillvaxt i Forvantas forbittra Gynnas av
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O Disclaimer

FRAMSIDA Pinpointest AB ("Pinpoint Estimates”) dr inte finansiella
I finansinspektionens tillsyn och ger inga rdd till dig. Det
OM SEPIP investeringsrekommendation, och bér déra
investeringsbeslut baserade pd information
Estimates eller personer med koppli
investeraren. Pinpoint Estimate
slag det mad vara som
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